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START UP PITCH
El proceso formal para acceder a la inversión de parte de los Inversionistas Ángeles de los Andes necesita hacerse a través de un documento inicial, a manera de Resumen Ejecutivo que permita entender a grandes rasgos el negocio que se ha ido desarrollando. Para establecer un marco de observación, que permita evaluar la oferta de inversión que puede recibir la empresa, y orientar el desarrollo esperado tras una posible inversión, recomendamos al equipo emprendedor hacerse las siguientes preguntas, y contemplarlas en su documento de texto o en su presentación en diapositivas. 
Start-Up Pitch para los Inversionistas Ángeles de los Andes:
1. El Problema: ¿Cuál es la necesidad que atiende su empresa?

2. La Solución: Para esa oportunidad visualizada ¿Cuál es la propuesta de valor de la empresa? ¿a qué se va a dedicar la empresa?
3. ¿Cómo generarán dinero? ¿Cuál es el Modelo de Negocios y en cuanto tiempo se genera flujo de caja para garantizar el punto de equilibrio?

4. Tecnología: ¿Qué tipo de tecnología están desarrollando, qué es lo novedoso de lo que están haciendo? ¿Cuál es el plan para escalar este desarrollo tecnológico? ¿Qué ventajas en infraestructura frente a la competencia? ¿Qué herramientas utilizarán para construir su empresa? ¿Cuánto tiempo tardarán antes de tener una versión que permita monetizar la audiencia? ¿Por qué sería difícil que alguien clonara o duplicar su plataforma? ¿Tienen ideas que podrían ser patentables? ¿Qué podría salir mal en el desarrollo tecnológico?
5. Marketing y Ventas: ¿Cómo se va a manejar el acceso al cliente/el canal de distribución y en conjunto la estrategia de mercado? ¿Quiénes ya han pagado por lo que ustedes ofrecen? ¿Existen clientes potenciales en negociación? ¿Qué podría salir mal en las ventas?
6. Mercado: ¿Qué entienden ustedes del mercado que sencillamente la competencia no entiende? ¿a qué se ven forzados los usuarios a hacer, dado que lo que ustedes planean implementar aún no existe? ¿Cuál es la participación esperada del mercado el tamaño del mercado y cómo lo ha medido?¿Cuál es el plan para escalar el negocio en este mercado?
7. Competencia: ¿Quiénes son la competencia (internacional/nacional; directa/indirecta) y quienes podrían ser su competencia? ¿Qué detiene a los grandes competidores del sector a hacer lo mismo? ¿a quién le tienen más miedo? 
8. ¿Qué han logrado en su vida los miembros del equipo? ¿Cuál es el rol de cada uno dentro de la empresa? ¿Hace cuanto se conocen? ¿Cómo se conocieron? ¿Cuántas horas dedicarán a la empresa cada uno de los miembros en los próximos 6 meses? ¿Qué otros compromisos laborales y académicos tienen los miembros, y si llegarán a ser aceptados que pasará con la empresa? ¿Para quién trabajan?
9. ¿Cuáles son los requerimientos de financiación? ¿Para qué se necesita el dinero que se está pidiendo? ¿Hasta cuando alcanza el dinero entregado?¿Si su empresa fuera a ser comprada tras seis meses de operación cual sería la menor oferta que aceptarían?
10. Cuáles son los datos de contacto de la empresa, lugar de operación, página web, correos electrónicos de los miembros administrativos, teléfonos, celulares? ¿Tienen certificado de existencia y representación legal de la Cámara de Comercio? ¿Quiénes son los accionistas y qué porcentaje tienen en la empresa? ¿Si ha habido financiación o aportes de los socios, cuanto ha sido, y cuanto vale lo que han hecho?

Cualquier inquietud no duden en hacérnosla llegar.
Cordialmente,

Diana Carolina Arias
Directora de Membrecías

E. membrecias@angelesdelosandes.com
INVERSIONISTAS ÁNGELES DE LOS ANDES S.A.

Carrera 15 No. 95-35 Oficinas 304 – 305 

Bogotá – Colombia 
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